
GERVASIO ANTONIO

La rivendita Gervasio è nata nel 1986 come magaz-
zino di materiali pesanti e si è poi evoluta nel corso
degli anni fino all’attuale connotazione.
Gestita dai fratelli Gervasio, nel 1991 ha ampliato la
gamma merceologica trattata, che è andata a com-
prendere il settore delle ceramiche e dell’arredoba-
gno cui è dedicato uno showroom di 500 metri qua-
drati; contemporaneamente sono cresciuti anche la
praparazione tecnica e commerciale degli addetti e
la qualità dei servizi offerti. 
Attualmente l’azienda si sviluppa su una superficie
di 8.000 metri quadrati totali, dei quali circa 6.000
scoperti; configurandosi come rivendita generalista,
tratta tutti i tipi di materiali, comprese le finiture
interne, con una particolare specializzazione pro-
prio in questi ultimi settori, nonché in quello dei
prodotti innovativi. 
I sei addetti al magazzino partecipano costante-
mente alle occasioni di formazione tecnica e com-
merciale messe a disposizione dai fornitori, i quali
a loro volta possono usufruire degli spazi della
rivendita per organizzare incontri e open house
con la clientela finale, composta in parti uguali dai
privati e da imprese e artigiani che operano per lo
più in interventi di nuova edilizia residenziale e
pubblica. Molti i progetti di sviluppo la cui attua-
zione è prevista per i prossimi anni, a partire da un
ampliamento della superficie coperta e in partico-
lare dell’esposizione.

EDILFORTUNATO

Edilfortunato dispone in provincia di Lecce di tre punti
vendita, tramite i quali raggiunge la clientela delle pro-
vince di Taranto e Brindisi. Il magazzino di Trepuzzi si
sviluppa su una superficie di 10.000 metri quadrati tota-
li, che accolgono anche un’area espositiva di 700 metri
quadrati e spazi a libero servizio, mentre gli altri due
punti vendita sono dedicati maggiormente a pavimenti,
rivestimenti, ceramiche e arredobagno. La rivendita
commercializzava all’inizio della sua attività soltanto
materiale da costruzione, ma con il passare degli anni le
merceologie trattate sono aumentate, per soddisfare
anche le richieste di prodotti di finitura, in particolare
vernici e colori per l’edilizia, e per gli interni. Anche il
settore dei materiali da costruzione è interessato da
ampliamenti di gamma continui: tra gli ultimi prodotti
proposti, le atrrezzature, i ponteggi e le macchine into-
nacatrici, nonché la ferramenta, mentre il reparto idrau-
lica è in via di sviluppo. Edilfortunato, con i suoi 17
addetti totali ripartiti nei tre punti vendita, è in grado di
seguire la clientela, per il 60% composta da imprese e
artigiani, con una adeguata assistenza sia nella fase di
scelta dei materiali che nel post-vendita. Inoltre, la riven-
dita, grazie a un ampio parco automezzi, è in grado di
effettuare consegne immediate. Per il futuro Edilfortuna-
to mira a proseguire il suo cammino di crescita: sono
infatti in programma un ampliamento del magazzino
attuale e l’apertura di un ulteriore punto vendita, nonché
l’allargamento della gamma a nuove famiglie di prodot-
ti e l’implementazione del parco automezzi.

Anno di costituzione: 1992
Segmentazione della clientela:
imprese 60% - privati 40%
Magazzino di Trepuzzi - Le
Superficie coperta: 2.000 mq
Superficie scoperta: 8.000 mq
Addetti: 12
Automezzi: 2 autotreni, 3 motrici, 1 autocarro, 1 furgone,
5 muletti, 2 pale
Servizi: consulenza tecnica, rilievo in cantiere, posa in opera con
squadre esterne, noleggio macchinari
Principali marche vendute:
Azimut, Ceramiche Ragno, Gazzotti, Laterificio Meridionale,
Mapei, Petronio Metalmeccanica, Pluvitec, RDB,
Sanitec Pozzi Ginori
Orari di apertura
6.00/14.00 – 16.00/20.00 lunedì – venerdì 
6.00/13.00 sabato

Anno di costituzione: 1986
Segmentazione della clientela:
imprese 50% - privati 50%
Magazzino di Orta Nova - Fg
Superficie coperta: 1.850 mq
Superficie scoperta: 6.150 mq
Addetti: 6
Automezzi: 3 autocarri, 1 furgone, 2 muletti, 1 pala
Servizi: consulenza tecnica
Principali marche vendute:
Ceramica Dolomite, Ceramica Panaria, Rubinetterie F.lli Frattini,
Grohe, Italcementi, Kerakoll, RDB, Sant’Agostino Ceramica,
Sika Italia
Orari di apertura
7.00/12.30 – 14.30/19.30 lunedì – venerdì 
7.00/13.00 sabato
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Anno di costituzione: 1963
Segmentazione della clientela:
imprese 70% - privati 30%
Magazzino di 
Superficie coperta: 1.050 mq
Superficie scoperta: 6.000 mq
Addetti: 7
Automezzi: 3 motrici, 1 autocarro, 1 furgone, 3 muletti
Servizi: consulenza tecnica, rilievo in cantiere, noleggio
macchinari
Principali marche vendute:
Beta Utensili, Comer, Dow Italia, Eclisse, Edilsider, Fantini
Scianatico, Index, Mapei, Officine Polieri, Robert Bosch, SA&F,
Sika Italia, Socome
Orari di apertura
7.30/12.30 – 15.30/19.00 lunedì – venerdì 
7.30/12.00 sabato

VIVA ANTONIO

La rivendita Viva è presente sul mercato da oltre 40
anni: costituita a Ruffano nel 1963, a 50 chilometri
da Lecce e in prossimità dell’estrema punta meridio-
nale della Puglia, è nata come impresa commerciale
nel settore dei prodotti per l’edilizia e l’agricoltura
fino a quando, nel 1977, con il passaggio generazio-
nale e la successione nella direzione di Antonio
Viva, figlio del fondatore Eugenio, l’attività si è
ampliata a molti altri settori dell’edilizia. Gli ultimi
quindici anni sono stati gli anni del consolidamento,
con l’apertura di una filiale, l’implementazione del-
le gamme trattate e dei servizi offerti. Attualmente la
rivendita Viva tratta in modo specializzato materiali
pesanti, prodotti innovativi, utensili, attrezzature e
ferramenta, affiancando queste famiglie di prodotti
con pitture e vernici per l’edilizia, arredo urbano,
arredo giardino e articoli per l’impiantistica elettrica.
Alla sua clientela, composta per il 70% da imprese e
per il 30% da privati, offre i servizi di rilievo in can-
tiere e consulenza tecnica, grazie al costante aggior-
namento tecnico del personale, e dal 2002 anche il
noleggio di macchinari. Dopo aver recentemente
informatizzato il magazzino e costruito il sito inter-
net dell’attività, Viva si prepara ad affrontare nuovi
cambiamenti nei prossimi anni: sono in programma
infatti il trasferiemnto della sede, con conseguente
ampliamento, l’apertura di una nuova filiale e un
ulteriore allargamento della gamma merceologica
offerta alla clientela.

PugliaPuglia



CO.RA SIDER

Co.Ra Sider dispone a Sava, a 30 chilometri da Taranto
sulla statale per Lecce, di un magazzino di 26.000
metri quadrati totali, dei quali 4.000 coperti. L’azienda
di Cosimo Rossetti colloca la sua data di nascita nel
1960, ma opera con l’attuale ragione sociale dal 1980,
anno in cui si è trasferita nella sede odierna, che si è
ampliata in conseguenza della crescita del volume
d’affari. La sua attività si concentra oggi sul commer-
cio, a livello regionale, sia all’ingrosso che al dettaglio,
di materiali per l’edilizia, prodotti siderurgici e termoi-
draulica. Grazie a una attenta gestione, l’azienda si è
affermata sul mercato dell’edilizia in generale, cercan-
do anche nei momenti di crisi nuovi sbocchi e oppor-
tunità commerciali, per esempio esportando nei paesi
balcanici. Particolare attenzione è rivolta alla ricerca di
prodotti di qualità e di partner affermati, nonché all’as-
sistenza della clientela, costituita per l’80% da imprese
e per il 20% da privati. Ad essi il personale del magaz-
zino, 22 addetti (tra cui 4 agenti) che frequentano rego-
larmente i corsi di formazione proposti dalle aziende
fornitrici, offre consulenza tecnica e commerciale e il
servizio di rilievo in cantiere. C.Ra.Sider, come molti
altri rivenditori in Puglia, è anche strutturata per l’orga-
nizzazione insieme alle aziende produttrici di open
house e dimostrazioni e per offrire il servizio di noleg-
gio di macchinari e attrezzature, che va a integrare la
gamma di servizi volti alla completa soddisfazione
della clientela. Per il futuro la rivendita ha in program-
ma importanti progetti di crescita.

EDIL ROSSI

La rivendita Edil Rossi si trova a Crispiano, a venti
chilometri a nord rispetto alla città di Taranto. La sua
nascita è recente: è stata infatti fondata nel 1996,
allorchè, vista la crescita del mercato delle costru-
zioni nella zona, Giovanni Rossi ha avuto l’intuizio-
ne di mettersi in proprio, lasciando il precedente
impiego come trasportatore presso l’azienda del
padre. Nonostante la giovane età della rivendita,
tuttavia, la sua evoluzione ha seguito lo stesso per-
corso dei magazzini di più vecchia data. Inizial-
mente, infatti, le gamme merceologiche trattate era-
no limitate ai materiali pesanti, ma negli ultimi anni
è in corso un progressivo ampliamento delle fami-
glie di prodotti commercializzati, tanto che oggi il
magazzino Edil Rossi è più orientato alla clientela
privata, che costituisce il 60% di quella totale ed è
in continua crescita, essendosi specializzato nel
campo delle ceramiche, dell’arredobagno, dei
caminetti, delle stufe e delle porte, mentre si stanno
implementando i prodotti di ferramenta e per l’arre-
do del giardino. La superficie destinata al magazzi-
no non è infatti occupata interamente, cosa che
consentirà in futuro di ampliarsi senza difficoltà.
Attualmente, infatti, le strutture della rivendita,
2.300 metri quadrati coperti (compresa una sala
mostre di 380) e un piazzale di 7.000, occupano
solo la metà della superficie a disposizione. Tra i
plus offerti alla clientela da Edil Rossi spicca, accan-
to al tradizionale affiancamento tecnico, l’offerta
del servizio di raccolta delle macerie.

Anno di costituzione: 1996

Segmentazione della clientela:
imprese 40% - privati 60%

Magazzino di Crispiano - Ta
Superficie coperta: 2.300 mq

Superficie scoperta: 7.000 mq

Addetti: 5

Automezzi: 1 autotreno, 1 motrice, 3 autocarri, 2 muletti, 1 pala

Servizi: consulenza tecnica, raccolta macerie

Principali marche vendute:
Ceramiche Keope, Ceramiche Ragno, Italcementi, Mapei, SA&F

Orari di apertura
6.30/13.00 – 14.30/19.00 lunedì – venerdì 

6.30/13.00 sabato

Anno di costituzione: 1960
Segmentazione della clientela:
imprese 80% - privati 20%
Magazzino di Sava -Ta
Superficie coperta: 4.000 mq
Superficie scoperta: 22.000 mq
Addetti: 22
Automezzi: 2 autoarticolati, 1 autotreno, 4 motrici, 2 autocarri,
3 furgoni, 6 muletti
Servizi: consulenza tecnica e commerciale, rilievo in cantiere,
noleggio macchinari
Principali marche vendute:
Condor Ponteggi,Cuts Diamant,Fantini Scianatico,Fassa Bortolo,
Ferriera Valsabbia,Robert Bosch Div.Junkers,Kerakoll,Makita,Mapei,
Marcegaglia,MCZ,Pica,Ferriere Nord Gruppo Pittini,Riva Acciaio,
Robert Bosch,Saint Gobain Weber,Tiemme Raccorderie,Wierer
Orari di apertura
7.00/13.00 – 15.00/19.00 lunedì  – venerdì
7.00/13.00 sabato 
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