1 COMPARTI

Piccole macchine e attrezzature

Per quanto oggi indispensabili ferri del mestiere per 'impresa, macchine e attrezzature sono rimaste
per lungo tempo marginali, se non assenti, nell’offerta commerciale della rivendita edile.
Fra le ragioni alla base di questa dinamica, da un lato la presenza di canali distributivi
piu tradizionali e consolidati, dall’altro un core business che, concentrato da sempre su materiali e
componenti, garantiva ai rivenditori eccellenti fatturati anche senza estendere il proprio raggio
d’azione a questi prodotti. La progressiva diffusione di attrezzature leggere e minimacchine,
piu facilmente gestibili a livello commerciale, e soprattutto una sempre maggiore competitivita dei loro
mercati d’elezione - spesso accompagnata da una conseguente riduzione dei margini -
hanno via via spinto le rivendite prima ad esplorare, poi a puntare con decisione su questi segmenti
di prodotto, visti non solo come occasione di espansione commerciale ma anche,
e per certi versi soprattutto, quale strumento per proporre alla clientela un’offerta
il piu possibile concreta, intercettandone lintera domanda.

Gli esiti di questa strategia sono oggi evidenti: il settore delle macchine e attrezzature leggere pesa
sempre di piu sul fatturato complessivo dei rivenditori, i quali a loro volta hanno dedicato loro sempre
maggiori spazi, risorse e investimenti, Arrivando in non pochi casi a sperimentare anche veicoli
alternativi alla vendita come il noleggio il cui rilievo, anche nei segmenti di prodotto piu leggeri,
sembra destinato a guadagnare ulteriore importanza. Sullo sfondo, un rapporto con i costruttori
che inizia a prendere anch’esso quota, pur fra alcune “malattie della crescita” - soprattutto sul fronte
dell’assistenza - tutto sommato fisiologiche tra soggetti che solo in questi ultimi anni hanno
iniziato a conoscersi davvero.
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DELLEDILIZIA

Macchine & Attrezzature
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