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Dall’analisi dei grafici, la rivendita
Progress risulta avere un forte posiziona-
mento nella Provincia di Bolzano, sia
per fatturato sia  per dimensioni. 

Di notevole rilevanza sono anche la
rivendita Zimmerhofer e la rivendita
Terzer. 

Queste tre rivendite sono presenti
sul mercato anche come produttori e,
nel caso di Zimmerhofer, come impresa
di costruzioni. 

L’attività gestionale di queste struttu-
re è superiore rispetto alle altre rivendite
analizzate, come testimonia anche la
superficie destinata agli uffici, decisa-

mente più elevata.
Nel caso della rivendita Shoenthaler
non ci sono stati comunicati i dati rela-
tivi alle dimensioni; si tratta comunque
di una realtà importante, presente sul
territorio da 25 anni sia come distribu-
zione di materiali per l’edilizia sia come
produttore.
Non è semplice distinguere nel fatturato
dichiarato quanto sia legato alla distri-
buzione e quanto invece all’attività pro-
duttiva. 
Per questo motivo la tabella relativa al
rapporto addetti fatturato va letta solo
come indicativa.
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