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loro di ottenere un maggior
potere contrattuale con i
fornitori e cercare nuove re-
gole di mercato.
Nel corso degli anni hanno
aderito al consorzio, che
conta oggi altri soci, 15
rivenditori e 20 punti vendi-
ta distribuiti all’interno del
territorio regionale.

Come ci racconta il Re-
sponsabile Commerciale
geom. Piva, a differenza di
tutti gli altri gruppi di acqui-
sto della regione, che rice-
vono le merci nei singoli

punti vendita, il
CISME possie-
de dal 1982 un
unico magazzi-
no centralizza-
to, localizzato
a Pasian di Pra-
to (UD). 
Ciò consente
notevoli van-
taggi nell’orga-
n i z z a z i o n e
commerciale
degli acquisti e,
in particolare,
aumenta l’effi-

Il Cisme, Consorzio Inter-
nazionale Smistamento
Materiali Edili, che ha

celebrato il ventennale del-
la fondazione nel 2001, si è
costituito, in un momento
in cui il mercato della
regione viveva una fase
particolare: finita la rico-
struzione del terremoto, il
Friuli era, infatti, “terra di
conquista” in una situazio-
ne in cui i prezzi delle mer-
ci erano spesso incontrolla-
bili, i primi sei fondatori
pensarono di creare una
struttura che consentisse

I consorzi
della Regione

Sede e magazzini
33037 Pasian di Prato (UD)
Via Colloredo, 70
Tel. 0432 690272 
Fax 0432 690254
e-mail:
commerciale@cisme.com
sito: www.cisme.com
Responsabile:
geom. Pietro Piva

CISME

Il CISME in cifre
Aziende consorziate: 15
Addetti: 250
Automezzi e altri mezzi in opera: 130
Punti vendita: 20
Superficie scoperta: 120.000 m2

Superficie coperta: 60.000 m2

Volume d’affari del gruppo:
c.a. 50 milioni di euro (di cui 90% edilizia)

cienza e la puntualità di
consegna della merce ai
singoli punti vendita. 
In questa struttura centrale,
che si sviluppa su una
superficie totale di 10.000
m2, di cui 3000 m2 di
magazzino coperto, lavora-
no sei persone (tre in
magazzino e tre in ufficio).

Il Consorzio, tra le nu-
merose attività, si occupa
anche della formazione del
personale e dei responsabi-

Maggiore competitività, consulenza tecnica e commerciale,
formazione: questi i plus che i consorzi sono in grado di offrire
alle rivendite, per unire alla forza della loro tradizione i 
benefici della new economy. 
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li delle rivendite, organiz-
zando riunioni nella sede
centrale o interventi mirati
su singoli punti vendita,
ma anche utilizzando i ser-
vizi di formazione offerti
da alcuni fornitori, come
Velux, che organizza pres-
so il proprio auditorium
appositi incontri.
Altro strumento molto utile
per i consorziati è il servi-
zio informativo sulle
aziende, che permette di
preselezionare l’affidabi-
lità dei clienti con una
gestione centralizzata del-
le informazioni.
La mentalità della direzione
commerciale del CISME è
aperta all’applicazione al
settore dell’edilizia delle
regole della new economy. 
Tale approccio si è concre-
tizzato in varie iniziative
che contribuiscono a con-
traddistinguere questo con-
sorzio rispetto agli altri pre-
senti in regione. Il CISME,

I punti vendita del 
consorzio CISME 

Materiali Edili Godeassi Romans d'Isonzo GO
Materiali Edili Godeassi Mossa (filiale) GO
Zanolla srl San Canzian d'Isonzo GO
ISEP sas Porcia PN
ISEP sas Feletto Umberto UD
ISEP sas Mestre VE
M.E. di Scian Sergio & C.snc. Cordenons PN
Clemente srl Flagogna UD
De Monte Center Artegna UD
Di Filippo Ernesto San Daniele UD
Emporio dell'edile Cividale del Friuli UD
Friulmarket II srl Attimis UD
Godeassi Edilizia Strassoldo UD
Godeassi Edilizia Cervignano del Friuli UD
Rizzi edilizia snc Buttrio UD
Sede Magazzini CISME Pasian di Prato UD
Varnerin srl Villa Santina UD
Zanello srl Talmassons UD
Zanutta srl Carlino UD
Zanutta srl Muzzana UD
Zuliani sas Bressa UD

A questi si aggiungono i 2  rivenditori affiliati: 
F.lli Bevilaqua di Flaibano e Pitacco a Tarvisio.
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infatti, è l’unico ad avere un
sito, internet,  in cui sono
presenti i riferimenti sulla
localizzazione degli asso-
ciati e che contiene link ai
siti dei rivenditori che ne
sono provvisti. 

Inoltre tutti i punti vendi-
ta sono collegati via modem
con la sede centrale e que-
sto consente di verificare in
tempo reale le disponibilità

del magazzino e il prezzo
dei prodotti.

Il punto di forza del con-
sorzio è sicuramente il
potere d’acquisto che per-
mette ai consorziati di col-
loquiare con le aziende
produttrici in un rapporto di
reciproco vantaggio. 

A testimonianza di questo
ci piace riportare il  pay-off
scelto dal CISME per il sito

Il GAME riunisce un grup-
po di rivenditori specializ-
zati nell'edilizia, che si
sono costituiti in coopera-
tiva per essere più compe-
titivi sul mercato e offrire
un servizio sempre miglio-
re alla clientela. 

GAME

Nato nel 1972, con sede
operativa a Oderzo (TV), è
presieduto dal 1991 da
Cesare Simonetti, che lo
ha trasformato  da gruppo
di rivendite a vero e pro-
prio consorzio d’acquisto.
Attualmente il G.A.M.E.

conta 25 soci,
distribuiti nel
Friuli Venezia
Giulia e nel Ve-
neto, che glo-
balmente rap-
presentano una
delle più impo-
rtanti realtà ita-
liane nel campo
della distribu-
zione dei mate-
riali da costru-
zione, con un
fatturato com-
plessivo di cir-

G.A.M.E. Gruppo Acquisti Mate-
riali Edili
31046 Oderzo (TV)
Via Verdi, 67
Tel. 0422 815755
Fax 0422 815346
e-mail: gruppogame@libero.it
Responsabile: 
sig. Cesare Simonetti

Il GAME in cifre
Aziende consorziate: 25
Addetti: 270
Automezzi: 90
Punti vendita: 35
Superficie scoperta: 250.000 m2

Superficie coperta: 50.000 m2

Volume d’affari del gruppo:
80 milioni di euro (settore commercio)

Principali marchi trattati 
Lafarge Gessi, Fornaci Giuliane, Styrodur, Ceramica Dolomite, Onduline Italia,
Imper Italia, Fornice Agli Ongari Cavasin, Stiferite, Scrigno, Torggler, Vetroa-

sfalto, Velux, Igly, Kerakoll, Cementizillo, Ferriere Nord, Martoni, Siprem,
Svelt, Buzzi Unicem, Friulsider, Fassa Bortolo, Ifap, San Marco Laterizi, Rivie-
rasca, Landini, Cavatorta, Laterlite, Bosh, Fibranxps, Fornaci Briziarelli Mar-

schiano, Industrie Cotto Possagno.

internet, che compare anche
sui manifesti per la celebra-
zione del ventennale, che,
rivolgendosi in particolare
alle aziende, cita: “Grazie
per il costante e significati-
vo apporto alla nascita, cre-
scita e affermazione del
marchio CISME”.  
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I punti vendita del 
consorzio GAME in FVG

F.lli Diamante & C. S. Vito al Tagliamento PN
Paltrav & C. snc Lestans di Sequals PN
Pizzinato Fratelli srl Azzano Decimo PN
Pontarolo Commerciale srl Cordovado PN
Raminelli Luigi di R.& C. snc Zoppola PN
Raminelli Luigi di R.& C. snc Casarsa della Delizia PN
SAPE srl Pordenone PN
Zanette Prefabbricati s.r.l. Vigonovo Fontanafredda PN
Zanette Prefabbricati s.r.l. (filiale) Sacile PN
F.lli Zoff  & C.sas Lucinico GO
Damiani G. di P.& R. snc Percoto UD
De Antoni Vittorio di Franco Comeglians UD
Edilmartignacco Torreano di Martignacco UD
Edilnord snc Cividale del Friuli UD
M.E.A. sas Cervignano del Friuli UD
Taboga Fratelli Spa Majano UD
Taboga Fratelli Spa (filiale) S. D. del Friuli UD
Gruppo Taboga Paolo & C. sas Mortegliano UD
Venuti Lino srl Tarcento UD
Veritti Claudio & C. snc. Moggio Udinese UD
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merciale e tecnico; 
● formazione professiona-
le del personale; 
● sicurezza di Consegne
tempestive; 
● vasto assortimento di
prodotti.

prezzo. 
I punti di forza del Consor-
zio sono espressi nella for-
mula:
● garanzia nella qualità dei
prodotti; 
● efficiente Servizio com-
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ca 160 miliardi delle vec-
chie lire per la sola com-
mercializzazione delle
merci.

Grazie al consorzio so-
no in grado di offrire alla
propria clientela una gam-
ma completa di articoli,
una consulenza tecnica
particolarmente qualificata
e un ottimo servizio. 

La scelta dei materiali
trattati è, infatti, sempre o-
rientata verso prodotti di
elevata qualità a  un giusto

Principali marchi trattati
Bosh, Poliglass, Camini Wierer, Fornaci Crovato, Fassa Bortolo, Dorken, Torg-

gler, Cavatorta, Mapei, Italcementi, Cupolex, Knauf, Landini, Fisher, Pittini,
Stabilplastic Spa, Gutta Dorken, Industrie Cotto Possagno

una rivista della BE-MA editrice - Milano

MEC MEC S.r.l. Magazzini Edili Con-
sorziati
33071 Bagnarola di Sesto R. (PN)
Via Vissignano, 14
Tel. 0434 688673
Fax. 0434 688949
e-mail: consorziomec@libero.it
Responsabile Contatto:
Zanet Paolo ( Edil Nord)

Il MEC è il più giovane dei
tre consorzi presenti nella
regione; è nato nel 1994,
raccogliendo l’adesione di
11 soci fondatori distribuiti
tra il Friuli Venezia Giulia e
il Veneto. Tra questi si ricor-
dano in F.V.G. la Cassin
Giorgio Snc, la Di Bidino
Snc, la Edil Nord  Snc, la
Prefabbricati Di Lenarda Snc

di Sedegliano (Ud), la San-
tin Sas e la Vida  Srl; in
Veneto la Edilizia Tintina-
glia Snc di Tezze di Vazzola
(Tv), la Edilman Srl di Era-
clea (Ve), la Edilverde Srl di
Preganziol (Tv), la Gerolin
Secondiano di Concordia
(Ve), la Iseppon Srl di Ces-
salto (Tv).
Attualmente i soci effettivi

Il MEC in cifre
Aziende consorziate: 25
Addetti: 133
Automezzi e altri mezzi in opera: 124
Punti vendita: 9 in FVG - 25 totali
Superficie scoperta: 33.647 m2

Superficie coperta: 16.142 m2

Superficie dedita alla produzione: 3.376 m2

Superficie esposizioni e vendita: 3.960 m2

Superficie uffici: 1.082 m2

Volume d’affari del gruppo:
ca.60 milioni di euro, in crescita

sono 25, a cui si aggiungo-
no altre due aziende colle-
gate ad altrettanti soci ef-
fettivi. In Friuli Venezia Giu-
lia sono presenti 9 consor-

Ripartizione Fatturato MEC
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tela affezionata e di cono-
scenze, siano in grado d’es-
sere competitive in un mer-
cato in profonda trasforma-
zione.
L’obiettivo principale quindi
era, e rimane, quello di co-
stituire una rete di vendita
competitiva, ben radicata e
apprezzata sul mercato del
Friuli e del Veneto centro
orientale, aree geografiche
in cui continua la costante
espansione del consorzio.
Attualmente il consorzio ha
una sede operativa  a Ra-
muscello di Sesto al Reghe-
na, con annesso magazzino,
mentre per i servizi si ap-
poggia alla ditta Cassin
Giorgio con la quale condi-
vide i locali.

Punti Vendita MEC 
nel Friuli Venezia Giulia

Bidino Anilo & C snc Coseano UD
Edilpali snc Premariacco UD
Vida Armando srl Latisana UD
Magazzino per l'Edilizia srl Udine UD
Ferredil snc Porpetto UD
Cassin Giorgio & C. snc Bagnarolo Seso R. PN
Edil Nord snc Pordenone PN
F.lliSantin & C. sas Pasiano PN
Mascarin Luigi snc Azzano Decimo PN
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ziati MEC, distribuiti tra le
province di Udine e Porde-
none.
La finalità del MEC è far sì

che le singole aziende par-
tecipanti, ricche di un con-
solidato patrimonio d’espe-
rienza professionale, di clien-


