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Laterizi

Solai prefabbricati

Coperture

Malte & leganti

Elementi in ferro

Raccolta acque

Casserature

Opere provvisionali

Manufatti in CA

Piccole macchine

Piastrelle

Serramenti

Termosanitari

Impianti elettrici

Arredobagno

Sistemi di fissaggio

Ferramenta

Tubi & raccordi

Pietre & Marmi

Piccola attrezzatura

Strumenti di misura

Pitture & Vernici

Chimica & speciali

Premiscelati

Inerti

Isolanti

Bitumi & asfalti

Antinfortunistica

Elementi in ghisa

Legname

Refrattari & canne fum.

Lattoneria

Arredo urbano/giardino

Cartongesso

Nolo

Supporto progettuale

Rilievo in cantiere

Deposito materiali

Raccolta macerie

Posa in opera
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Come emerge dalla tabella rie-
pilogativa la maggior parte delle
rivendite analizzate tende a pro-
porre una vasta gamma di prodot-
ti. Questo aspetto caratterizza la
maggior parte delle rivendite italia-
ne che difficilmente sceglie di spe-
cializzarsi in un settore specifico.

Solo in alcuni casi vengono
proposti strumenti di misurazione
laser poiché in cantiere sono
ancora preferiti gli strumenti di
misura tradizionale. Rispetto alla
media nazionale possiamo notare
che, in questa provincia, molte
rivendite trattano sia materiali di
edilizia pesante che materiali per
le finiture.

Sono pochissimi i rivenditori
organizzati con un magazzino
informatizzato. Anche a Pescara la
vendita via Internet è ben lontana
da essere considerata una valida
alternativa alla vendita tradiziona-
le diretta. Internet continua ad
essere usato in questo settore
come utile fonte di informazione e
consultazione.

La Vemac è l'unica ditta che
offre, grazie ad una convenzione
con la CNA, la Banca Popolare di
Lanciano e Sulmona la possibilità
di ottenere finanziamenti. Chi
acquista attrezzature o materiali
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I mezzi di trasporto

co oltre che ottenere la conservazione inal-
terata dei prodotti.

La ditta Grifone risulta avere un limitato
parco macchine perchè si appoggia ad
esterni. 

In tutti gli altri casi  le ridotte dimensio-
ni delle rivendite coincidono con un parco
macchine limitato in genere costituito da
un paio di autocarri, furgoni e muletti.

Anche in questa
tabella emerge chia-
ramente il ruolo
della rivendita Ve-
mac nel settore edile
di Pescara. 

Grandissima at-
tenzione viene data
alla organizzazione
interna dei suoi ma-
gazzini che, come
abbiamo visto, rap-
presentano il punto
di rifornimento prin-
cipale anche per le
altre sedi del grup-
po. Il parco mezzi è
costituito da automezzi con portate da 3
a 300 q.li e i mezzi di sollevamento pos-
sono raggiungere i 24 metri. 

Carrelli elevatori, gru o carroponte
sono a disposizione di chi preferisce
impiegare propri mezzi di trasporto e
deve quindi caricare velocemente la
merce sui propri camion. Particolare
attenzione viene data allo stoccaggio e
all'imballo in modo da velocizzare al
massimo le operazioni di carico e scari-

da questa rivendita può ricevere un
finanziamento per un importo massimo
di 50 milioni, con rimessa a 36 mesi e a
'tasso zero'.

Si tratta di un servizio che raramente
viene offerto ai clienti ma che sappiamo
essere di notevole importanza soprattut-
to per permettere la crescita di giovani
imprenditori che si affacciano sul mer-
cato con un budget limitato.  

Il servizio del noleggio viene general-

mente offerto da ditte specializzate in que-
sto settore. 

Come sempre emerge, i costi per pro-
porre questo servizio al cliente risultano
essere troppo elevati. 

E' molto difficile infatti garantire l'assi-
stenza costante in caso di guasto ai macchi-
nari.  Per la posa in opera la maggior parte
delle rivendite suggerisce artigiani locali
esterni alla struttura ma fidati ed esperti. 

Autotreni

Mezzi con gru

Mezzi senza gru

Motrici

Autocarri

Furgoni

Elevatori

Transedil Grifone DiodatiVemac Di Marco

Motocarri

Pale 
meccaniche
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